
In 2011 richtten Vlaamse en Nederlandse 
partners een Europese Groepering voor 
Territoriale Samenwerking (EGTS) op. Deze 
overheidsorganisatie wil grensoverschrijdende 
samenwerking bevorderen en gezamenlijke 
projecten realiseren. 

Directeur EGTS
(A4a - A4b)

• masterdiploma; 
• ervaring in een leiding-
 gevende func� e is een 
 pluspunt. 

Solliciteren kan tot en met 26/03/2023 via 
www.jobsolutions.be/register/14994-56
Meer info? Contacteer Sarah Van Wynsberghe -
sarah@assolutions.be of bekijk de vacature op 
www.jobsolutions.be.

Func� e: 
• Je staat in voor de algemene leiding en coördina� e van het beleid. Je zorgt ervoor 
dat alle stakeholders op één lijn staan en je adviseert en ondersteunt het Dagelijks 
Bestuur en Linieraad op beleidsma� g en bestuurskundig vlak.
• Je bent bevoegd voor het dagelijks personeelsbeheer. Hierbij ga je mo� verend, 
coachend, begeleidend en ondersteunend te werk. 
• Je stelt het budget en het fi nancieel plan van de EGTS op en je onderhoudt de 
contacten met alle overheden.
• Je hebt de leiding over het hele traject: de ontwikkeling van ideeën, de uitwerking 
van concepten tot een prak� sch ontwerp, het aanbestedingstraject en de realisa� e.
• Je zet strategische allian� es op in een complexe interna� onale omgeving.

Aanbod: • contract onbepaalde duur • 32 vakan� edagen en 14 feestdagen 
• boeiende en gevarieerde werkomgeving • maal� jdcheques van 8 euro 
• fi etsvergoeding en gra� s abonnement openbaar vervoer • gra� s hospitalisa� e-
verzekering na 6 maanden in dienst • aanvullend pensioenspaarplan 
• ruime mogelijkheden in vorming, training en opleiding

Meer info? 

SYSTEM TH INK ING IN  A  WORLD OF EMOTIONS AND PERCEPT IONS

Ben je gepassioneerd door deze functie? 
Voor de volledige functiebeschrijving en een snelle behandeling van je kandidatuur  
reageer je via www.auli.be.

Om de doorgedreven dienstverlening verder uit te bouwen, willen we de organisatie versterken 
met een:

Je bent verantwoordelijk voor de verdere uitbouw van het marktsegment met specifieke 
toepassingen in de ruwbouwfase op de werven: gietmortels, betonlosmiddelen, 
beschermingsproducten, reparatieproducten, hechtmiddelen ... 

• 	 Je identificeert continu het marktpotentieel: de lopende werven, de grotere bouwprojecten in 
opstartfase, de aannemers en de markt-influencers.

•	 Als rasechte businessontwikkelaar genereer je omzet via relatiemanagement: je zorgt ervoor dat 
je de juiste persoon bent, met het juiste product, op de juiste plaats, op het juiste moment! Dit 
realiseer je in eerste instantie door zeer gericht werven te bezoeken en constant op te volgen. 

•	 Je beheert je klanten en de diverse gesprekpartners (werfleiders, aankopers …), denkt met hen 
mee en adviseert hen op een correcte, professionele en servicegerichte manier. 

•	 Voor grotere klanten assisteer je eveneens in de ontwikkeling van een accountplan en 
jaarcontracten.

•	 Je werkt intensief samen met de commerciële binnendienst, de R&D-afdeling en de 
verantwoordelijke, aan wie je rapporteert.

Demula is gevestigd in Laarne en sinds 1981 actief 
in de sector van de bouwchemische specialiteiten. 
Demula verdeelt en produceert hulpstoffen voor 
beton en mortel, krimparme mortels, renovatie- en 
reparatiemortels en andere bouwspecialiteiten. Via een 
bewuste benadering van de markt en een continu streven 
naar professionalisering heeft het bedrijf zich in de top 
van de markt gepositioneerd. De kracht van Demula 
bestaat uit een zeer ruim assortiment, de technologische 
ondersteuning en een internationaal uitgebouwde 
verankering.

ACCOUNTMANAGER West- en Oost-Vlaanderen 
Verkoper pur sang (Ref. 2023/2116) 

	
Jobadvertenties vind je zowel  
in dit weekendkatern als elke  
werkdag verspreid in je krant. 	
En natuurlijk op Jobat.be.                  

Met job alert ontvang je de jobs die perfect bij 
je passen rechtstreeks in je mailbox. 

Maak een job alert  
op jobat.be/jobalert


